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Der 8. IT-Unternehmertag
»Wie tberwindet man kritische Unternehmensgro3en
und Situationen in der IT-Branche*
Fachveranstaltung fur IT-Unternehmer
am Dienstag, 24. Januar 2017, in Frankfurt am Main
Agenda
09:00 Uhr BegrufRungskaffee
09:25 Uhr Eroffnung der Veranstaltung und Begrif3ung
Jurgen Penth, Geschéftsfihrer der SPECTRUM IT-PROV GmbH
09:35 Uhr »Chancen fur IT-Unternehmen durch Netzwerke*
Dr. Oliver Griin, Prasident des BITMi e.V. und Vorstandsvorsitzender der Griin AG
09:50 Uhr ,Die Unternehmens-Bewertung in der IT — was wirklich zahlt“
. Bewertungskriterien und Methoden und ihre Auswirkungen
. Bewertung von Software-Assets und die strategischen Aspekte
Andreas Barthel, Geschéaftsfiihrer der connexxa
10.20 Uhr Diskussion
10:35 Uhr Kaffeepause
10:55 Uhr LAls Mittelstandler bestehen gegen grofR3e Mitbewerber*
. PPS fur Maschinen- und Anlagenbauer
. Von 0 auf 60 in einem schwierigen Markt
Brigitta Schrempp, Geschéftsfiihrende Gesellschafterin der schrempp-edv GmbH
11:25 Uhr Diskussion
11:40 Uhr »von 0 auf 350+ MA als Individualentwickler®
. Agiles Management im Wachstum
. Welche Wachstumsschmerzen auf welchen Entwicklungsstufen haben wir erlebt?
Rainer Vehns, Vorstand der codecentric AG
12:10 Uhr Diskussion
12:25 Uhr Mittagspause
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13:45 Uhr .Der erfolgreiche Change vom Projekthaus zum Softwareunternehmen*
. Warum es sich lohnt, sich aus dem Projektgeschéaft zu verabschieden
. Industrie 4.0-Ldsungen in der Cloud — Marktzugang fur IT-Unternehmen
Siegfried Wagner, Geschéftsfihrender Gesellschafter der IN-GmbH
14:15 Uhr Diskussion
14:30 Uhr ~-Herausforderung Marketing: Mit wenig Ressourcen viel erreichen”
. Der optimale Einsatz von Online-Marketing fur die ,Reise des Kunden“ zu lhnen
. Mit Marketing Automation ressourcenschonend IT erfolgreich vertreiben
Alexandra Sobek-Wagenbach, Geschaftsfiihrerin der sobeck agency
15:00 Uhr Diskussion
15:15 Uhr Kaffeepause
15:45 Uhr ,Der BISG als Business Enabler*
Rodney Wiedemann, Geschaftsfuhrer des BISG e.V.
16:00 Uhr .Kritische Situationen: Wo der Vertrieb in der IT-Branche harter wird“
. Die 4 Faktoren, die dafuir verantwortlich sind und die Folgen
. Die 4 Lésungen — Wie Sie damit erfolgreich umgehen
Alexander Pohnl, Geschéftsfihrender Gesellschafter von Péhnl & Schottler
16:30 Uhr Diskussion
16:45 Uhr Schlusswort
17:00 Uhr Get together
Moderator Keynote-Speaker

;N

Dipl.-Wirtsch.-Ing. Dipl.-Ing. Dipl.-Soz. Pad. (FH)

Jurgen Penth, Dr. Oliver Grin Rodney Wiedemann

Geschéftsfihrer der Prasident des Geschéftsfihrer des

SPECTRUM IT PROV Bundesverbandes IT- Bundesfachverbandes der

GmbH, Stuttgart Mittelstand e.V., und IT-Sachverstéandigen und
Vorstandsvorsitzender der —Gutachter e.V. (BISG),
Grin AG, Aachen Ladenburg
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Lahr (Schwarzwald)

Dipl.-Ing. (BA)
Rainer Vehns,
Vorstand der
codecentric AG,
Solingen

i Dipl.-Ing. (FH)
Dipl.-Kfm. P
Andreas Barthel, S'egfﬂ?? Vf\./.?]gneé'
Geschaftsfuhrer der gesc”a tﬁ ij redn er
connexxa Services INe?Be T)(I:—|a ter der
Europe Ltd., -GmbH,
Frankfurt am Main Konstanz
Dipl.-Bw. (FH)
Brigitta Schrempp, Alexandra Sobeck-
gy i Wagenbach
Geschaftsfihrende v e .
; Geschaftsfihrerin der
Gesellschafterin der
Sobeck agency GbR,
schrempp edv GmbH,
1 Karlsruhe

Wirtschaftsjurist
Alexander Pohnl,
Geschaftsfuhrender
Gesellschafter der
P6hnl & Schottler GbR,
Frankfurt am Main

Riickantwort

Zur Fachveranstaltung fur IT-Unternehmer am Dienstag, 24. Januar 2017, im relexa hotel in Frankfurt
am Main zum Thema:

»Wie tberwindet man kritische Unternehmensgro3en
und Situationen in der IT-Branche*

(Dieses PDF-Formular kénnen Sie auch direkt an Ihrem Computer ausfiillen)

melde ich mich hiermit verbindlich an:

Firma
Vor- und Zuname Strasse

PLZ/Ort
Vor- und Zuname

Telefon

E-Mail

Datum

Unterschrift

Die Teilnahmegebiihr betragt pro Person 250,00 € zuzuglich MwSt. Darin enthalten sind die Kaffeepausen,
alle Getrénke und das Mittagessen.

Sie erhalten nach Eingang der Anmeldung lhre Reservierungsbestatigung und die genaue Anschrift des
Veranstaltungshotels.

Bitte beachten Sie: Die Teilnahme an der Veranstaltung ist nur méglich, wenn die Teilnahmegebuhr bis zum Veranstaltungstermin
bezahlt wurde.
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